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1. BOAS-VINDAS AO PROGRAMA BBP
Seja bem-vindo ao Programa Brinn Business Partner (BBP).

O BBP é um programa de parceria comercial da Brinn Consulting, criado para
empreendedores e profissionais que desejaom atuar na prospecgdo e
desenvolvimento de oportunidades de negdcio relacionadas aos servigos da Brinn,

especialmente em mecanismos de fomento & inovagdo, como a Lei do Bem.

Este documento apresentq, de forma clara e objetiva, as principais condi¢oes,
expectativas e caracteristicas da parceria, permitindo que vocé avalie se o programa
estd alinhado ao seu perfil e aos seus objetivos profissionais.

2. NATUREZA DO PROGRAMA

O Programa BBP:

Nd&o configura vinculo empregaticio;
e Ndo constitui franquia;

e Ndo caracteriza contrato de representacéo comercial tipico;

N&o gera exclusividade;

N&o garante renda minima ou resultados financeiros.

Trata-se de uma parceria empresarial de natureza comercial, baseada em
autonomia, performance e geragdo efetiva de negocios.
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3. PERFIL DO PARCEIRO BBP
O programa & indicado para:

e Empreendedores;

e Profissionais autbnomos;
e Consultores;

e Executivos comerciais;

e Pessoas juridicas regularmente constituidas.

Para ingressar no BBP, o parceiro deverd possuir CNPJ ativo, podendo atuar por meio

de empresa propria ou sociedade prestadora de servicos.

4.FORMA DE ATUAGAO
O BBP atua de forma independente, sendo responsavel por:

e Identificar oportunidades de negdcio;

e Indicar empresas e contatos interessados nos servigos da Brinn;

e Readlizar pedidos de proposta exclusivamente por canais oficiais
disponibilizados pela Brinn.

O parceiro possui total autonomia quanto:

e A4 suaagenda;

e A sua organizagdo;

e 4 suaforma de atuacdo;

e aqos dias e hordrios de trabalho.

5. TERRITORIO E DEDICAGAO

A atuacgdo do BBP poderd ocorrer em todo o territério nacional, sem limitagéo
geogrdfica.

Nd&o ha exigéncia de:
e dedicacdo exclusiva;
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e jornada minima;

e cumprimento de metas obrigatorias.

6. REMUNERAQZ\O E INCENTIVOS
A remuneracdo do BBP ocorre exclusivamente por meio de:

e comissdes comerciais, calculadas sobre receitas efetivamente recebidas pela
Brinn; e

e incentivos de performance, quando aplicdveis, conforme critérios objetivos.

A renda:

e & varidavel;
e depende exclusivamente do desempenho do parceiro;
e ndo possui garantia de valor minimo;

e ndo é habitual ou automéatica.

7. INVESTIMENTO INICIAL

Para ingresso no Programa BBP, poderd ser exigido um investimento inicial, destinado
& ativagdo comercial, licenciamento limitado de marca e estruturagdo minima para
atuagdo no programa.

As condicdes especificas relacionadas a esse investimento constam no Regulamento
Publico e no Contrato BBP.

8. PRAZO E CONTINUIDADE
A parceria ndo possui prazo minimo de permanéncia, podendo ser encerrada:

e por iniciativa de qualquer das partes;
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e automaticamente, nos casos de inatividade ou auséncia de resultados,

conforme previsto no Regulamento Publico.

A continuidade da parceria estd diretamente ligada & atividade comercial e geragdo
de negécios.

9. DOCUMENTOS QUE REGEM O PROGRAMA

A participacdo no Programa BBP estd condicionada d leitura, ciéncia e aceite dos
seguintes documentos:

1. Contrato Brinn Business Partner (BBP);
2. Regulamento PUblico do Programa BBP;

3. Demais politicas e orientacgdes institucionais aplicaveis.

Em caso de divergéncia, prevalecerdo as disposi¢gdes do Contrato BBP.

10. CONSIDERAGOES FINAIS

O Programa BBP foi estruturado para pessods que desejam empreender, construir
relacionamento comercial e gerar resultados de forma ética, profissional e
transparente.

Antes de ingressar, & fundamental que o interessado avalie se o modelo esta

alinhado ao seu perfil, expectativa e momento profissional.

Programa Brinn Business Partner (BBP)
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